
　　全中国最穷的小伙子发财日记: 我是全中国最穷的穷光蛋 
 
 
 
 
　　2005年7月30日 星期六 阴 
 
 
　　我30岁。 
　　我没房子，住在岳父母家。 
 
 
　　每天，我睡到上午十点钟起床，煮一大碗面条，狠狠地填饱肚子，
然后出门“上班”。白天就不再吃东西了，到了晚上七点，我“下班”回家吃
晚饭。 
　　一天吃两顿，从不例外。 
　　我“上班”就是找一个网吧上网。上网的内容很杂，看新闻，逛论
坛，或者打打小游戏。 
　　如果没钱上网，我会独自一个人到一个偏僻的地方，静静地坐着发
呆——这也是我“上班”的内容。 
　　总之，我会躲开人们的视线，和所有熟人玩“失踪”。 
　　这段时间我所有的收入来自老婆和弟弟。 
　　老婆在一家国有运输公司停车场上班，每个月有一千元左右的收
入。我每月总会以各种理由找老婆要个三两百元，如果偶尔碰见老婆心
情好，还可以多要百十元。 
　　弟弟开了一家“公司”。所谓公司，也就一间花600元租来的办公室，
没有产品，没有职工，甚至连营业执照也没有。我在这家“公司”占50%的
股份，因为决定搞这个公司时，我和弟弟各出了一部分钱。公司所有的
收入来自弟弟帮人家修电脑，三十五十地挣，每月基本无余钱。尽管如
此，每当我向弟弟开口要钱的时候，弟弟总是尽力满足。 
　　我的开销也很简单，每月上网的费用，每天一包两块钱的烟，偶尔
也买几块钱的足彩。 
　　如果碰上身上余钱多了，我也会去找几个在社会上认识的人“斗斗地
主”。我“斗地主”水平还可以，赢多输少，但有一个月手气太背，欠了别
人两千多元的赌债，于是我撒了个谎，让弟弟找他朋友借了点儿钱，拿
去堵了这个窟窿。 
　　我还有一个儿子，但我基本不怎么管，都是退休在家的岳父母帮忙
照看。儿子的开销我会承担一部分，一般都是打牌赢了钱，就马上去买
奶粉。 
　　这就是我这几年的生活，也是我最穷困的一段时间。很多时候，我
都处在一种绝望的忧虑当中，不敢想象我的未来。 
　　全中国最穷的小伙子发财日记（2005—2009）: 为什么我会穷？ 
 
　　2005年8月2日 星期二 阴 
 
 
　　我认为我的穷困是一个渐进的过程，这与我的成长经历有关。 
　　我1975年出生在一个偏僻的农村，有三个姐姐和一个小我四岁的弟



弟。 
　　读了个中专，我算是家里唯一的文化人了，因为三个姐姐都只读了
个小学，而弟弟也只读了一年高中。 
　　中专毕业后，我进入一家国企上班。翌年，企业破产了，我一下子
变成了游民，从此开始了我的打工生涯。 
　　我觉得我只有一半的时间在工作，另一半的时间是在找工作。 
　　那时也很穷，但因为年轻，我仍然对未来充满希望，总觉得自己是
个大器晚成的人。 
　　1997年，我来到C市，先是在一家机械电子企业打工，后来经过几
次过渡，三年后成功进入一家上市公司，并出任该公司一个分公司的总
经理。 
　　这是我打工生涯当中混得最好的一个职位，但收入一般，号称年薪8
万元，实际上一年下来，我只存了两万多元。一是我花钱大方，另一方
面，好多费用公司不予报销。 
　　在上市公司这一年多的时间中，我找了女朋友，她是我一个下属介
绍的。我从公司离职后不久，就用不多的存款和她结了婚。 
　　她叫周媛，比我小四岁，城市独女，家庭条件还算不错，这使得她
有些娇生惯养，还有些颐指气使，但是她不论做事还是说话，总落不到
点子上，比如，本来是说东边的事，可能两句话过后就扯到西边去了。 
　　刚结婚那阵儿，我对她这一毛病嗤之以鼻，甚至有好好改造她的念
头，但随着我的处境日渐衰落，渐渐地就失去和她叫板的底气了。 
　　我的衰落是从2002年开始的，那时，我刚从那家上市公司离职。 
　　一个小中专生能够做到上市公司的分公司负责人，让我感到信心十
足。同时，这个职务对我今后的意义在于，当我找不到类似工作的时
候，我会很怀念这个职务，并且心里很失落。 
　　谁都希望混得好一点儿，混得越来越好，但没有人规定后一个职务
就一定要比前一个好。 
　　我从上市公司出来后，先后找过几个工作，但没有一个比得上我在
上市公司的工作，心里便觉得自己有些掉价，也觉得很没面子。 
　　于是，我宁可不上班，也不肯屈居人下，颇有些假清高的意思。 
　　一方面是找不到自己想要的工作，另一方面是不想委屈自己，我的
信心便在等待中慢慢消磨掉了。 
　　等我终于忍不住降低要求的时候，才发现连次一点儿的工作都不好
找了，于是只好继续等待。 
　　这是一个恶性循环。最终，我不可避免地走向低谷，直至穷困   潦
倒。 
　　所以，一个人走背运，并非命运有多么不公，多半是不满于理想与
现实间的落差，自暴自弃造成的。 
　　时至如今，我对找到一个好工作已经绝望了，就像锅底的那只青
蛙，已经被煮得有气无力了。 
　　人在低谷的时候，心里总是有很多怨气。 
　　所以我看谁都不顺眼，觉得谁都对不住自己，于是不和任何人联
系，把自己包裹得紧紧的。我在自己的四周，筑起了一道厚厚的墙，里
面完全是我一个人的世界。 
　　我成了孤家寡人，不关心别人，也没有人来关心我，每天沉默寡
言，活得像空气一样。 
 
　　全中国最穷的小伙子发财日记（2005—2009）: 不行动，就会永远穷



(上) 
 
 
 
 
 
 
　　2005年8月30日 星期二 多云 
 
 
　　这个月，正是超女最火暴的日子。 
　　这段时间我的生活很有规律，每天上午吃过早饭，我就会来到网
吧，关注超女的进程。而晚上，我会守在电视机前看关于超女的花边新
闻。 
　　我虽然潦倒，但自认为还是个理性的人，超女与我半毛钱的关系也
没有，因为无聊，我才凑这个热闹。 
　　很多事情的参与其实都与无聊有关，当你忙的时候，你会有闲心关
心别人的事情？ 
　　我无聊，故我参与。 
　　一个大老爷们儿，整天无所事事，追着看超女，说出来是会让人笑
话的，但我高尚不起来，我只是想打发时间。 
　　就像一个无所事事的人在街上闲逛，看见有人吵架，便站在边上看
热闹，间或劝一下架，评论一下谁是谁非，表现表现自己。 
　　我看超女就是这样的心态。 
　　渐渐地，我居然迷上了这个选秀活动。这比看一个电视连续剧有意
思，电视剧的结局是固定的，但这个节目的结局是可以改变的。只要你
发短信，就有可能改变比赛结果，虽然明知是圈钱的。 
　　这段时间，我一直在贴吧读帖顶帖，并大方地为其中一个选手贡献
了15条短信。 
　　15条短信就是15块钱啊！这是我一个星期的烟钱，但我一点儿也不
觉得可惜，因为我用这15块钱表达了我的想法。 
　　表达会有一种快感，每个人都希望别人来听听自己的意见，体现一
下自己的存在价值，但我已找不到一个倾诉对象了。像我这样无所事事
的小人物，猪嫌狗不爱，谁有闲心来听你絮絮叨叨？ 
　　所以，我只有花钱说话，这叫穷开心。 
　　超女比赛结束了，但我却没有从超女的热潮中走出来。每天，我仍
然在网上闲逛，间或到贴吧看看超女的新闻。 
　　我心里很羡慕她们。如果那些超女原来都是山鸡的话，短短几个月
时间，她们都变成了金凤凰。 
　　这也引发了我的一些思考，一个人离成功其实并不太远，也许只需
要几个月时间。 
　　我行吗？ 
　　应该说，一个人思想的转变往往源于一次也许很小的事件的触动。
超女就带给了我这样的触动，这也是我看超女唯一的收获。 
　　我决定重新振作起来，规划一条适合自己的出路。 
　　其实，我从来都没停止过对未来的考虑，但是，我想得多，做得
少。我缺乏行动力。 
　　这一次，我决定先行动起来。 



　　就像那些变成了金凤凰的超女一样，她们不一定唱得好，但是她们
去尝试了，去行动了，这就是她们成功的根源。 
　　所以我得行动。 
　　　全中国最穷的小伙子发财日记（2005—2009）: 不行动，就会永远
穷(下) 
 
　　2005年9月1日 星期四 多云 
 
 
　　我行动的第一步就是戒网。 
　　不是不再上网，而是不再进网吧。 
　　网吧是一个打发时光的地方，一个无聊的人进了网吧，就会把无聊
变成有趣；同时，网吧也是一个吞噬青春和活力的地方，是一个集体堕
落的场所，当你手中摸着鼠标的时候，你就已经被鼠标打败了。 
　　做出戒网这个决定是一瞬间的事，但在今天起床后，我又不知不觉
地来到了网吧门口，到了门口才猛然想起，我已经决定戒网了。 
　　逡巡了好久，挣扎了好久，我最终还是恋恋不舍地离开了。 
　　网瘾，比烟瘾好戒。 
 
 
 
　　2005年9月6日 星期二 多云转阴 
 
 
　　我决定去找个工作，哪怕差一点儿的也行，先练练手。 
　　到人才市场去了几次，我才发现自己真的已经落伍了。 
　　首先，我没有专业技术；其次，我没有过硬的文凭。 
　　我想去找个要求相对低一点儿的，比如业务员之类的工作，但大多
招聘业务员的单位都要求年龄在30岁以下。 
　　对于一个求职的人来说，30岁，假如你又没有什么专长，就真的已
经是老人了。 
 
 
 
　　2005年9月8日 星期四 阴 
 
 
　　今天，我看见一家单位招聘销售人员，招聘启事上写着“特殊情况年
龄可适当放宽”的字样，便去填了一张表。招聘人员端详了我好一阵儿，
拿着我填的表左看右看，最终把表还给了我。 
　　我有些不甘心，努力地向招聘人员推销我自己，并厚着脸皮说我曾
经当过总经理，有一定经验。 
　　招聘人员是个小年轻，他犹豫着问：“你真实年龄到底多大了？” 
　　我说：“今年30岁，还没满。” 
　　小年轻笑了，他直言不讳，说我不够诚实，“你肯定不止这岁
数。”他说。 
　　我简直要晕倒了，难道我看起来真的就那么苍老吗？我本来想把身
份证拿给他看一下，又怕他怀疑我在身份证上作假。 



　　唉，算了吧。 
　　我抽空上了一趟洗手间，在镜子里左瞧右瞧，发现自己看起来真的
很老。非但老，还很憔悴，两鬓间不知何时长出了几根白发，展示着岁
月的沧桑。 
　　可是，我才30岁啊。 
　　看来，这些年来，我的日夜忧思，全都被这一张脸记录下来了。 
　　人才市场，是荟萃人才的地方，我不是人才，于是我不再去。 
 
　　全中国最穷的小伙子发财日记（2005—2009）: 买空卖空(上) 
 
 
 
　　2005年9月12日 星期一 阴 
 
 
　　我虽然决心改变眼前的这种状况，但也仅仅是有决心而已。我像一
只无头的苍蝇，乱飞乱撞，每天焦躁地寻找着机会，却又无所事事地等
待着下一天的来临，以为新的一天会发生奇迹。 
　　但是，涛声依旧，没有奇迹。 
 
 
 
　　2005年9月13日 星期二 阴转多云 
 
 
　　今天，周媛的一个远房亲戚到家里来玩，本来我想避而不见，但实
在找不到理由，便硬着头皮陪着他闲聊。 
　　我叫他老李，其时他买了一辆除渣车，帮一些土石方工地除渣。但
他不善寻找业务，业务量不太大。 
　　我寻思可以去承揽一些渣土运输业务，然后再包给他运输，中间吃
点儿差价。 
　　这相当于一个掮客，买空卖空。 
　　我把这个思路说给老李听的时候，老李表态说没问题，但同时强调
这个生意不好做，要我有足够的思想准备。 
　　如果在以前，当我确定一个思路的时候我会仔细推敲，希望万无一
失后再行动，结果等我想透彻的时候，要么机会丧失了，要么越想越
怕，最终一事无成。 
　　这次，不管三七二十一，先干起来再说，反正我闲着也是闲着。 
　　我给弟弟打了个电话，说我要到公司去上班了。弟弟自然同意。这
样，我游荡了三年之后，终于开始“上班”了。 
　　“上班”是一种很美妙的感觉，以前，我总是骗周媛说我上班去了，
却总不告诉她我是在哪里上班。现在我是真的上班了，尽管和以前差不
多，但感觉很踏实。也就是说，如果有人刨根问底，问我到底在哪里上
班，我不用再遮遮掩掩。 
 
 
 
　　2005年9月15日 星期四 多云 



 
 
　　这几天，我就坐在“公司”的电话旁，手上一本通讯黄页，专挑房地
产公司的电话，然后打过去询问，是否有渣土运输业务。 
　　电话打多了就慢慢了解了，其实所有的房地产公司都做着和我一样
的勾当：买空卖空。土建找建筑公司，外墙装修找装修公司，房地产公
司的作用就是左手从购房者手中拿钱，再右手付给相关的承包公司，就
吃中间这不菲的差价。 
　　一通通电话打下去，要么最终找不到人，要么人家已经将渣土运输
承包出去了。 
 
　　全中国最穷的小伙子发财日记（2005—2009）: 买空卖空(下) 
 
 
 
 
　　2005年10月12日 星期三 多云转晴 
 
 
　　过了近一个月了，今天弟弟抱怨说“公司”电话费太高了，言下之意
让我悠着点儿打。 
　　我很在意弟弟的意见，毕竟这个公司是靠他一个人在支撑，我这个
哥哥，靠着比我小四岁的弟弟生活。 
　　但我没有其他路可以选择，同时也觉得这是条好路子。 
　　我决定直接到那些土石方工地上去联系业务。 
　　其实这种方法我一开始就想到过，但到工地要坐车，那时我包里常
常连10块钱都拿不出。再说，一天又能跑几个工地呢？ 
　　经常找弟弟拿钱，我实在是羞于开口。 
　　但现在，我只能这样了。 
　　我再一次向弟弟描绘了这条路的前景，并表示赚了钱也是我们两弟
兄平分，希望他支持我。 
　　弟弟也许也看到了这方面的前景，凑了200元钱给我。 
　　我花10元印了一盒名片，名片上的单位名称是我随便取的，叫某某
渣土运输队，我是业务联系人。我下决心，用这200元经费来承揽第一笔
业务。 
　　 
　　 
　　2005年10月17日 星期一 晴 
 
 
　　苍天不负苦心人。在200元经费快用完的今天，我真的就接到了第一
笔渣土运输业务。 
　　这是一个学校的工地，我和包工头讲定200元一车，我承包给周媛的
亲戚老李是190元一车，整个工地大约需要5辆车（由老李组织车辆，每
车每趟他抽2元钱的酬金），每车每天跑十来趟，预计要拉一个月才能将
渣土拉完。 
　　我预算了一下，这笔业务我大约能赚一万多块钱。一万多，现在，
在我人生最低谷的时候，我想都不敢想。 



　　业务谈定那天，我破例买了一包8块钱的烟，以资祝贺。8块钱的烟
和2块钱的烟相比，抽起来的确要舒服些。 
　　我将这一喜讯第一时间告诉了我弟弟。弟弟也很高兴，因为自从弟
弟被我从乡下带到C市以来，他从来没有挣过这么多钱。 
　　晚上，我和弟弟在他的出租屋内炒了两个小菜，买了一瓶酒，边喝
边规划我们的未来。 
　　我想在学校这个工地进行的同时，再去联系其他工地，滚动发展。
至于运输的车辆，我请老李帮忙寻找，反正他也能得到好处。 
　　如果顺利，我们可以在比较短的时间内先按揭一套房子，把我们的
父母从乡下接到城里来住。 
　　我出来这么多年，从来没敢想过买房子。因为没有自己的房子，也
没有钱，我们那些乡下的亲戚到城里来时，我们要么避而不见，要么就
在外面简单地招待一下。 
　　而我们那些在乡下的亲戚，却认为我们在城里混得很好。 
　　“喏，都娶了城里的老婆，那肯定是混得不错的。” 
　　本来很潦倒，却又被误认为风光，心里的苦，只有自己知道。 
 
　　全中国最穷的小伙子发财日记: 想花钱的人是我的亲戚，想挣钱的人
是我的同伙 
 
 
 
 
 
 
　　2005年10月19日 星期三 晴转多云 
 
 
　　今天，工地如期开工，却遇上了两个问题： 
　　一是工地的包工头不愿意垫付油钱。按以前老李他们搞运输的规
矩，车辆进场，工地都得先支付一部分油钱，运输费用十天或半月结算
一次。包工头对我不了解，怕我拿了钱玩“失踪”。 
　　二是内讧。老李知道我接的时候是200元一车，而包给他才190元一
车，每车次我白赚10块钱，他不情愿。 
　　第一个问题其实不难解决，我已经跟包工头说好了，把每辆车的行
驶证复印一份留给他，让他心里有底，不至于认为我是骗子。 
　　关键是第二个问题。 
　　本来我给老李都说好了，我帮忙联系业务我要赚钱；同时，他带来
的车，他可以每车次抽2块钱。但事到临头，他却反悔了。 
　　大约他是不愿意眼睁睁地看我白赚一万多块钱。 
　　我不得不让步，提出每车次分给他3块钱，他不干。我再让步，5
块，他还是不干。 
　　在老李看来，我什么都没出，挣的却不少，他想不通。 
　　这个世上有一种人，看见别人挣钱心里就不舒服，看见别人受穷心
里就像喝了蜜一样，换成俚语就是“看不惯穷人吃饱饭”。 
　　老李就是这样的人。 
　　最后，老李提出给我3000块钱，由他直接对接工地的包工头。我同
意了，但提出他得先把这3000块钱给我。他也同意了。 



　　我和他一起到银行去取钱，到了银行，他却说卡上只有2500块了。
我笑，二千五就二千五。 
　　对2005年的我来说，一万是巨款，二千五也是巨款。 
　　这是2002年到现在，我挣到的第一笔钱。 
　　这2500元我分出1500元给弟弟保管，余下的除了给儿子买奶粉外，
剩下的作为我联系运输业务的经费。 
　　通过这次和老李的合作，我意识到他不是一个可以合作的人，但同
时我也有收获，那就是我认识了几个和他一样跑渣土运输的车主。他们
的车，就是我的渣土运输队的车了。 
 
 
 
　　2005年10月20日 星期四 多云 
 
 
　　我又开始联系跑运输的业务了。 
　　身上有钱的确是一件很舒服的事情。我不再担心我没有车费了，也
不再像以往那样精心计算着公交车的线路了。 
　　我信心满满，觉得这个行业存在着不少机会。 
　　其实，每个行业都存在机会，就看你会不会寻找。而要找到这种机
会，你只需找到两个人：一个是想花钱的那个人，另一个是想挣钱的那
个人。 
　　你呢，就是他们中间的那座桥：要从桥上过，留下买路钱。 
　　但是，我显然太自信了些。 
　　我对渣土运输业务的了解越深入，我就越觉得这碗饭不好吃。 
　　事实上，渣土运输业务并不像想象的那样好联系。一般工地的包工
头都有自己固定的运输合作伙伴，我要想接业务，除非比别人价格低。
而价格低了，车主又不愿意拉。 
　　我谈了好几笔业务，都是因价格问题而最终泡汤。 
　　看来，我之前能做成那笔业务，除了有些运气外，靠的是无知者无
畏的勇气。 
 
　　全中国最穷的小伙子发财日记: 对手有资源优势，我没有 
 
 
 
 
 
 
　　2005年11月20日 星期日 阴 
 
 
　　一个月过去了，我没能联系到一笔业务，而身上的钱，也早已用得
精光。 
　　今天早上，我坐公共汽车路过滨江路时，看见半山上有一个工地，
有两台挖土机正在挖掘，但没有看见运输的车辆。 
　　直觉告诉我这里有运输渣土的机会，我当即下了车，朝半山上的工
地走去。 



　　工地看起来很近，实际上要绕很大一个弯才能到，不通车，我沿着
简易公路足足走了一个多小时才走到。 
　　我向一个开挖土机的师傅打听工地的包工头，挖土机师傅叫我等
等，说包工头一般下午才会到工地。 
　　我就坐在工地旁的石头上，看着挖土机师傅“平场”（工地开工的时
候，一般先用挖土机对工地进行清理，我们叫做“平场”）。 
　　深秋的阳光有些慵懒，我坐在石头上无精打采地苦等。 
　　午后，终于有一辆白色丰田轿车沿着简易公路开了过来，车上下来
了两个人，他们夹着公文包朝工地旁的办公室走去。 
　　我连忙小跑着跟着他们走进办公室，恭敬地向两人递上名片，说明
是来联系运输业务的。 
　　其中一个人穿一件有四个兜的夹克，他戒备地看着我，不耐烦地
说，渣土运输早就谈好了，叫我赶紧走人。 
　　这是我经常遇到的结果，意料之中，我随口问他渣场在哪里，多少
钱一车。 
　　他说，180块钱一车，渣场还没落实。 
　　我失望地退出办公室，突然心里一动：渣场都没落实，又怎么会有
价格呢？ 
　　我心下雪亮，这回是遇到同行了。 
　　这段时间通过联系渣土运输业务，我发现和我做同样工作的人其实
很多。也难怪，空手倒腾，用别人的资源赚自己的钱，不光我一个人想
得到。 
　　我本来打算收场算了，但想起这个同行令人厌恶的样子，特别是他
挥手让我出去的神态，好像他就是包工头一样，我决心和他斗一斗。我
站在工地办公室的转角处，寻思着怎样才能拿下这笔业务。 
　　根据这段时间我跑工地的经验来看，这个工地的运输业务应该还没
承包出去，但也是近在眼前的事，这对像我这样的掮客来说，是一个应
该全力以赴的机会。 
　　正想着，只见一辆越野车直接开到了工地办公室的门口，车上下来
一个大腹便便的中年人。直觉告诉我，这才是真正的包工头，我连忙跟
了进去。 
　　里面那两个人正在向包工头递名片，四个兜的夹克向包工头介绍另
一个人：“这就是我在电话里给你讲过的陈队长。” 
　　包工头客气地请二人落座，以为我也和他们一起，请我也落座。 
　　四个兜说：“他和我们不是一起的。” 
　　我连忙站起来，也向包工头递了一张名片，满脸堆笑：我是专门搞
渣土运输的。 
　　包工头笑了笑，让我先到外面等等，回头和我谈。 
　　我只好退了出来，心里想：也好，先谈的未必比后谈的有优势。 
　　除了挖土机的声音，工地其实比较安静，他们三个人在屋里的谈话
被我在外面偷听了个大概，越听我心里越不是滋味。 
　　从他们谈话的内容得知，那陈队长就是分管这个片区的城建执法队
的队长；而那四个兜，是陈队长的朋友。 
　　熟悉渣土运输业务的人应该知道，城建执法队对一个工地来说意味
着什么。如果工地不和这类人搞好关系，出去一辆车罚你一辆车——渣
车能有不掉渣的？ 
　　而这个姓陈的，就是专门干罚款这勾当的。 
　　在我以前跑工地的时候，就听说很多城建的人私自联系渣土运输，



今天我终于见到活生生的实例了。 
　　再听下去已经没有任何意义了，只要价格不过分，这笔业务我是没
法拿下来了。 
　　原来我还想和他们斗一斗，没想到还没交手，我就败下阵来。 
　　我遭遇了传说中的资源优势。 
　　我突然想起了前几天在另一个工地，我和土石方老板已经就价格达
成了共识，但隔天他却以高于我的价格包给了另外一个人。看来，这种
手中握有资源优势的人在每一个工地都或多或少地存在。 
　　我沿着简易公路往回走，心里突然憋得慌，身上虚汗直冒。 
　　难道我的渣土运输业务就到此为止了？ 
　　我原以为自己找到了一条不错的致富之路，但刚上路，就看见了前
方的死胡同。 
　　我感到了对未来的极度恐慌。 
　　看了看时间，已经下午四点了，今天就只能这样了。我索性在路边
找了块石头，坐下来休息。 
　　我的脑子处于一种无意识的混沌状态，除了一些焦躁外，说不出在
想什么。 
　　手机突然响了，我看了看号码，是母亲打来的，我立即挂断，再回
拨过去。 
　　母亲问我在做啥子，我想了想，说刚和客户谈完事情，没事。 
　　母亲在电话里有些支吾，我听出意思来了，她有些缺钱。 
　　我说：“你缺钱我给你，明天先给你汇1000块回去。” 
　　母亲高兴地说：“哪用这么多，500块就够了。这是以前买肥料时找
邻居借的钱，原来讲定卖了肥猪还给人家，但他家有急用，只好来找你
们了。” 
　　母亲在电话里解释着，语气有些不好意思。 
　　挂了母亲的电话，我赶紧给弟弟打电话，让他给母亲汇1000块钱回
去。弟弟说他那里总共只有三百多块钱了，这个月维修生意不好，连带
我给他的1500块钱都亏进去了。 
　　我想了想，对弟弟说：“那就先打300块钱吧。” 
　　这是多年以来，母亲第一次找我要钱。以前，我和母亲通电话时，
都会问她是否缺钱花，母亲总是说不缺。问得多了，便知道母亲不会找
我们要钱，她希望我们把钱留在手里干事业。所以有时候即使身上没
钱，我也会大方地假意要给母亲寄钱，反正知道她会拒绝的。 
　　如果不是遇到难处，母亲绝不会主动找我要钱。 
　　但作为儿子，在母亲需要帮助的时候我却无能为力，这份内疚，让
人难安。 
　　我们兄妹共五人，三个姐姐已经出嫁，弟弟还没成家。 
　　按农村的观点，嫁出门的女儿，泼出去的水，三个姐姐都是“外
人”。弟弟比我小四岁，又没读啥书，无形中，我就成了母亲心目中的顶
梁柱。 
　　但她不知道我这个顶梁柱是如此的潦倒，就连答应孝顺给她的钱都
凑不齐。 
　　在她的记忆中，我从那家上市公司出来后就和弟弟合伙开起了公
司。她认为开公司的人就是有钱人，所以她常跟我在老家的那些乡邻
说：“我两个儿子都在开公司！”自豪之情溢于言表。 
　　我想对母亲说我混得很差，但我真的开不了口。 
　　母亲六十多岁了，我不想让她再操心。 
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      据网络最新报道显示：全中国最穷的小伙子发财日记（下载地址）已
经流出。而《全中国最穷的小伙子发财日记》：这是一部自传体小说，
也是一本向年轻人传授发财之道的教科书。 
 
　　成书不易出版社总编“五顾茅庐” 
　　 
　　老康很低调，帖子在网络走红后，几十家出版公司联系到他，但已
经“富裕”起来的老康，完全不被版税吸引。据了解，这本《发财日记》
是他空闲时，在办公室里慢慢敲出来的，说是日记，其实是回忆。老康
表示，书中故事不完全是他的真实经历，借鉴了周围一些朋友的生
活，“当然，也有一些我的影子……任何作者的作品，都不可避免带有自
己的影子。” 
        
　　2005年，作者老康三十而立，带着老婆，拖着儿子；没有存款，没
有房子；读的是烂学校、破专业，一无所长；毕业后混了多年，稀里糊
涂，不幸下岗；因为混得差，朋友都断了联系；举目望去，走投无路；
看见老婆就内疚，丈母娘面前更是抬不起头；一家三口，低声下气，长
期在丈母娘家“蜗居”；远在农村的老父母，还以为他在城里混得不错，
他只好一直逃避……他不是没有理想，而是什么都不敢想。 
　　 
　　有一天，这个无权无势又年轻的迷茫青年，静坐在书桌前，开始全
面分析自己糟糕的人生。他决定从身边着手，去寻找最小最近的机会，
老老实实，深入一行；就在那些看似渺茫可笑的机会背后，老康一次次
抓到了实实在在的金钱，并从中悟到朴实的生财之道；他做的事，都没
有难度；他遇到的机会，是我们天天都碰到的机会；他靠最平庸的方
式，日积月累，越做越大。就这样，经过3年坚持，老康最终成为年入百
万的富翁。 
　　 
　　从老康身上，你将学会那些白手起家的百万富翁都有的“特异功
能”，从日常生活中认出遍地发财机会。 
　　 
　　一旦你拥有这种“特异功能”，发财好比例行公事！全中国最穷的小
伙子发财日记（下载地址） 
 
　　语录节选 
　　 
　　一个人的出路，是在工作中寻找的，而不是坐在那里想出来的。 
　　 
　　生活就是这样，当你昂着头走路时，你就得随时准备在地上趴着。 
　　 
　　一个人要做出来点成就，最终得靠自己。朋友关系再好，也不能替
代自己的努力 
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